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证券代码：000401          证券简称：冀东水泥          公告编号：2024-043 

唐山冀东水泥股份有限公司 
关于对深圳证券交易所 2023 年年报问询函回复的公告 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏。 

唐山冀东水泥股份有限公司（以下简称公司或本公司）于 2024 年 5月

30 日收到《深圳证券交易所关于对唐山冀东水泥股份有限公司 2023 年报

的问询函》（公司部年报问询函〔2024〕第 339号，以下简称问询函），公

司对问询函中提到的问题逐一进行讨论和分析，现回复如下： 

问题 1.关于业绩大幅下滑。年报显示，报告期内你公司营业收入

282.35 亿元，同比下降 18.26%；归属于上市公司股东的净利润-14.98 亿

元，同比下降 210.36%；经营活动产生的现金流量净额 29.90 亿，同比增

加 31.75%。请你公司: 

（1）结合行业情况、业务模式、主营业务开展情况、同行业其他可比

上市公司的经营状况等因素，说明营业收入同比大幅下降的原因及合理性。 

回复： 

2023年，全国基础设施投资保持平稳增长，但房地产行业仍处于深度

调整阶段，按可比口径计算，全国固定资产投资同比增长 3.0%，基础设施

投资同比增长 5.9%，全年房地产开发投资同比下降 9.6%。房地产行业下行

拖累水泥需求，全年水泥需求总量仍呈下降趋势。据中国水泥协会数字水

泥网统计数据显示，全国水泥产量 20.23 亿吨，同比下降 0.7%，市场平均

成交价同比降低 15%，价格处于近六年最低水平，行业效益整体大幅下滑。 

公司及子公司的主要业务为生产和销售水泥熟料、各类硅酸盐水泥和

与水泥相关的建材产品，同时涵盖砂石骨料、环保、矿粉、外加剂等产业

（业务），其中，水泥及熟料的销售收入约占营业收入总额的 85%，主要市

场覆盖河北、北京、天津、陕西、山西、内蒙古、吉林、重庆、河南等 13
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余个省（直辖市、自治区），公司在北方特别是京津冀地区的市场占有率超

过 50%，销售模式采用直销与经销相结合的方式。 

公司及子公司主要从事水泥、熟料的生产及销售，在公司的营业收入

中占比约 85%。水泥行业具有较强的季节性特征，季节性因素对南方、北

方水泥企业的影响差异较大，考虑水泥企业的主要产能所在地，选取下述

北方地区水泥企业作为参考，对比情况如下： 
项目 公司名称 2023 年 2022 年 增减金额 变动比例 

营业收入 

（亿元） 

冀东水泥 282 345 -63 -18% 

天山股份 1,074 1,326 -252 -19% 

亚泰集团 93 130 -37 -29% 

山水水泥 181 215 -34 -16% 

天瑞水泥 79 111 -32 -29% 

水泥熟料售价 

（元/吨） 

冀东水泥 258 340 -82 -24% 

天山股份 270 328 -58 -18% 

亚泰集团 263 380 -117 -31% 

山水水泥 261 353 -92 -26% 

天瑞水泥 241 309 -68 -22% 

水泥熟料销量 

（万吨） 

冀东水泥 9,324 8,688 636 7% 

天山股份 26,332 27,157 -825 -3% 

亚泰集团 1,371 1,365 6 0% 

山水水泥 6,295 5,521 774 14% 

天瑞水泥 2,520 2,770 -250 -9% 

2023年受市场有效需求偏弱影响，产品价格大幅下降，公司水泥及熟

料售价 258 元/吨，较同期下降 82 元/吨，同比降低 24%；销量 9,324 万

吨，较同期增加 636 万吨，同比增幅 7%。受供给过剩、有效需求不足两端

影响，公司主要生产线所在的华北地区、东北地区水泥价格呈现总体下降

态势，即使在二季度旺季，亦未出现明显反弹。华北、东北地区水泥价格

下调幅度均超过 100 元/吨，跌幅分别为 20%和 21.8%。水泥及熟料售价大

幅降低导致公司营业收入同比下降 18.26%，与同行业可比公司披露的数据

对比，公司营业收入降幅符合行业趋势。 

（2）根据（1）的回复，结合成本变化、毛利率、期间费用，近三年

主要客户变动情况及变动原因等，分析说明扣非后净利润大幅下滑、远超

营业收入下降幅度的原因，与同行业可比公司是否存在较大差异。 
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回复： 

公司业绩的主要来源为水泥及熟料的生产和销售业务，2021-2023 年

水泥及熟料销量分别为 9,972 万吨、8,688万吨、9,324万吨，近三年销售

客户主要为央企、大型国有企业等战略客户及规模较大的民营企业，所承

接的项目以国家重点工程项目及地方市政项目为主，主要客户群体相对稳

定。 

2023年公司营业收入 282.35亿元，同比减少 63.08亿元，下降 18.26%，

其中：水泥及熟料售价 258元/吨，较同期下降 82元/吨，影响营业收入减

少 71.2 亿元；水泥及熟料销量 9,324万吨，较同期增加 636 万吨，影响营

业收入增加 16.4 亿元。 

2023年扣非后归母净利润-16.56亿元，同比减少27.75亿元，降幅为

247.84%；利润总额-19.01亿元，同比减少37.2亿元，降幅为204.35%，其

中：水泥及熟料售价同比降低82元/吨，影响利润减少76.5亿元；单位综合

成本同比下降37元/吨，影响利润增加34.5亿元；销量同比增加636万吨，

影响利润增加4.3亿元；期间费用48.96亿元，较同期减少4.64亿元，影响

利润增加4.64亿元。 

公司持续加强精细化管理，实现降本增效，但成本下降难以弥补价格

下降带来的影响，导致毛利率同比下降 11.1 个百分点，公司净利润、扣非

后净利润大幅减少。 

公司与水泥行业可比公司指标对比表 

单位：元/吨、亿元 

公司名称 冀东水泥 天山股份 亚泰集团 

项目 
2023

年 

2022

年 

变动比

例 

2023

年 

2022

年 

变动比

例 

2023

年 

2022

年 

变动比

例 

水泥熟料

售价 
258 340 -24% 270 328 -18% 263 380 -31% 

单位成本 235 272 -14% 231 281 -18% 297 376 -21% 

吨毛利 23 68 -66% 39 47 -18% -34 4 -932% 

毛利率% 8.9% 20% -11.1% 14.3% 14.4% -0.1% 
-

12.7% 
1.1% -13.8% 
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公司名称 冀东水泥 天山股份 亚泰集团 

项目 
2023

年 

2022

年 

变动比

例 

2023

年 

2022

年 

变动比

例 

2023

年 

2022

年 

变动比

例 

期间费用 49.0 53.6 -8.7% 143.0 154.0 -7.1% 43.9 45.0 -2.4% 

归母扣非

净利润 
-16.6 11.2 -247.8% 5.8 27.0 -78.4% -39.5 -34.3 -15.1% 

 
公司名称 山水水泥 天瑞水泥 

项目 2023 年 2022 年 变动比例 2023 年 2022 年 变动比例 

水泥熟料售价 261 353 -26% 241 309 -22% 

单位成本             

吨毛利             

毛利率% 10.6% 18.1% -7.6% 20.7% 24.6% -3.9% 

期间费用 20.7 20.2 2.8% 23.0 10.2 125.3% 

扣非归母净利润             

注：山水水泥、天瑞水泥 2023 年暂未披露水泥及熟料单位成本、吨毛利及扣非归母净利

润相关信息。 

由上表可见，公司业绩与行业可比公司的趋势一致，不存在较大差异。 

（3）说明报告期内经营活动产生的现金流量净额大幅上升且与营业

收入、净利润变动幅度差异较大的原因及合理性，是否偏离同行业平均水

平。 

回复： 

2023 年公司实现营业收入 282.35 亿元，同比下降 18.26%；净利润-

17.48亿元，同比下降 224.28%；经营活动产生的现金流量净额 29.9亿元，

同比增加 31.75%，主要原因为通过持续推进精细化管理，合理控制存货库

存，优化调整采购付款节奏，支付的各项税费同比减少，进一步减少经营

资金的支出，使经营活动现金流量得到了一定的改善。公司经营活动现金

流量明细见下表： 

单位：亿元 

项目 2023 年度 2022 年度 增减金额 变动比例 

销售商品、提供劳务收到的现金 271.48 287.65 -16.17 -5.62% 

收到的税费返还 3.23 3.78 -0.55 -14.57% 

收到其他与经营活动有关的现金 9.65 9.52 0.13 1.35% 

经营活动现金流入小计 284.36 300.95 -16.59 -5.51% 
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项目 2023 年度 2022 年度 增减金额 变动比例 

购买商品、接受劳务支付的现金 189.08 200.64 -11.55 -5.76% 

支付给职工以及为职工支付的现金 31.41 32.47 -1.06 -3.27% 

支付的各项税费 20.32 31.43 -11.12 -35.36% 

支付其他与经营活动有关的现金 13.65 13.71 -0.07 -0.48% 

经营活动现金流出小计 254.46 278.26 -23.80 -8.55% 

经营活动产生的现金流量净额 29.90 22.69 7.21 31.75% 

根据中国证监会行业分类，公司属于 C30 大类“非金属矿物制品业”，

其中，主营业务包括水泥及熟料的 A 股、H 股上市公司共计 22 家，选取

2023 年上市公司产能规模前 10 名（来源：数字水泥网）水泥企业进行对

比，具体情况如下：  

单位：亿元 

序号 公司名称 2023 年 2022 年 增减金额 变动比例 

1 天山股份 169.51 152.52 16.99 11.14% 

2 海螺水泥 201.06 96.49 104.56 108.36% 

3 冀东水泥 29.9 22.69 7.21 31.75% 

4 华新水泥 62.36 45.68 16.68 36.51% 

5 华润建材科技 39.18 26.67 12.51 46.91% 

6 山水水泥 4.24 26.58 -22.34 -84.05% 

7 天瑞水泥 -42.21 47.16 -89.37 -189.50% 

8 亚洲水泥(中国) 15.32 16.15 -0.83 -5.14% 

9 西部水泥 27 21.35 5.65 26.46% 

10 亚泰集团 25.42 -7.42 32.84 442.47% 

  10家公司算术平均值 53.18 44.79 8.39 18.74% 

  冀东水泥 29.9 22.69 7.21 31.75% 

由上表可见，公司经营活动产生的现金流量净额与水泥行业 10 家公

司平均值趋势一致，优于同行业平均水平。 

（4）说明你公司为改善主营业务已采取的措施及其成效，后续拟采

取的措施。 

回复： 

2024年以来，公司以“效益提升”为核心工作，聚焦市场营销、运营

管理及战略发展赋能，主要措施如下: 

1.加速重点市场战略整合，聚焦京津冀、东北及山西区域，加速区域

兼并重组效率，增强市场掌控力及话语权，构建“京津冀+东北+西北”协
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同发展新格局。围绕公司产业布局，契合属地矿山政策，利用 2-3 年时间

将部分矿山资源服务年限较短的企业提升至 20 年以上，夯实公司发展的

核心资源保障。加速推动骨料等“水泥+”产业布局，力争年内新增骨料产

能 1000 万吨，增强产业链的韧性，进一步提升公司盈利能力。 

2.开启海外产能布局，上半年完成中非冀东建材投资有限责任公司

100%股权收购，间接持有南非曼巴水泥有限公司 51%股权，实现海外布局

“零突破”，近几年南非曼巴公司水泥毛利率稳定在 40%左右，将成为公

司新的利润增长点。同时公司正积极推动南非曼巴新建熟料水泥生产线项

目，并寻求非洲等地区水泥及相关产业合作、发展机会。 

3.发挥大企业引领作用，推动行业生态实现平衡共赢，深化营销管理

体系变革，优化市场衔接、加强统筹协调，精耕本地市场，目前价格企稳

提升，尤其东北地区价格上升明显。强化“客户导向、聚能升级”理念，

从客户需求出发，深挖特种水泥、定制化产品市场潜力，加快核电、油井

等高端、特殊产品开发，满足客户个性化要求，1-5 月份实现定制化与特

种水泥销量增幅约 90%。 

4.公司始终至力于打造低成本核心竞争力，采取多种措施降本增效，

1-5 月公司水泥生产单位成本同比下降 17%。生产方面，通过技术提升、装

备升级改造及节能、原燃材料替代、绿色减排技术推广应用，降控生产成

本费用，1-5月熟料单位产品综合能耗同比下降 4.4%。采购方面，通过进

一步发挥总部集采及区域统采的优势、推进源头直接采购、开展多品种搭

配与燃料替代工作，采购成本持续降低，1-5月煤炭降低 20%左右，其他原

材料降低 25%以上。 

5.推进资金精细化动态管理，公司始终以保证经营资金安全和控降融

资费用为主基调，通过银行贷款和市场直融相结合融资方式，优化债务结

构，公司于今年 4 月份成功发行 5 年期公司债 10 亿元，利率低至 2.44%，

公司融资成本较同期下降约 15BP，进一步控降财务费用支出。  

2.关于业务集中度。年报显示，你公司报告期向前五名供应商合计采
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购金额 79.53 亿元，占年度采购总额比例 31.93%。请你公司： 

（1） 说明你公司报告期前五名供应商的基本情况，包括但不限于相

关主体的名称，交易内容、交易背景及付款情况等，并核查说明相关主体

与你公司、你公司董事、监事、高级管理人员、持股 5%以上股东、实际控

制人是否存在关联关系或其他可能造成利益倾斜的关系。 

回复： 

2023年度，前五名供应商合计采购金额为 79.53 亿元，占年度采购总

额比例为 31.93%，其中关联方采购金额为 27.77 亿元，占年度采购总额比

例为 11.15%。与关联方发生的采购主要为采购机械设备及备件、设备维修

服务等，所发生的关联交易均履行了必要的审议程序及信息披露义务，且

实际发生的交易金额均在公司董事会及股东大会批准的额度内，不存在利

益倾斜情形。前五名供应商的基本情况见下表：
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2023年前五名供应商采购基本情况表 

单位：亿元 

序号 供应商名称 
是否为关

联方 
采购额 

占年度采购

总额比例 
交易内容 交易背景 付款情况 

是否存在利

益倾斜关系 

1 
国家电网有限公司及其关联方 

（供应商一） 
非关联方 29.15 11.70% 电力 生产经营采购 

按照合同约

定条款付款 
不存在 

2 

北京金隅集团股份有限公司及其

关联方 

（供应商二） 

关联方 27.77 11.15% 
设备备件、

材料、服务 
生产经营采购 

按照合同约

定条款付款 
不存在 

3 

中国中煤能源股份有限公司及关

其联方 

（供应商三） 

非关联方 10.78 4.33% 煤炭 生产经营采购 
按照合同约

定条款付款 
不存在 

4 

陕西延长石油矿业有限责公司煤

炭运销分公司 

（供应商四） 

非关联方 7.67 3.08% 煤炭 生产经营采购 
按照合同约

定条款付款 
不存在 

5 
陕煤运销集团榆中销售有限公司 

（供应商五） 
非关联方 4.16 1.67% 煤炭 生产经营采购 

按照合同约

定条款付款 
不存在 

合计 --   79.53 31.93%         
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（2） 说明你公司前五名供应商近三年的变化情况及其原因，进一

步分析说明你公司采购集中度较高的原因及合理性，你公司是否存在对

个别客户的重大依赖。 

回复： 

1.前五名供应商近三年的变化情况及其原因 

2021-2023 年，前五名供应商采购金额分别为 97.46 亿元、88.55 亿

元、79.53 亿元，分别占年度采购总额比例为 36.69%、32.24%、31.93%，

采购金额及占总采购额的比例均呈逐年降低态势。水泥生产主要能源为煤

炭与电力，约占总成本的 50%，2023 年前五名供应商采购金额 79.53 亿

元，其中电力 29.15 亿元，煤炭 22.61亿元，机械设备及备件、设备维修

服务等 27.77 亿元。 

由下表可见，2022年、2023 年两个年度前五名供应商一致，较 2021

度新增供应商四、五，减少供应商六、七。2021-2023年与上述供应商均

在正常开展业务，公司秉承公平公正的原则，注重采购渠道的管理，因交

易金额有所变动导致进入前五名的供应商有所变动。 

近三年前五名供应商采购情况 

单位：亿元 

序号 供应商名称 
是否为关

联方 
交易内容 

采购金额 

2021 年 2022 年 2023 年 

1 
国家电网有限公司及其关联方 

（供应商一） 
非关联方 电力 32.99 33.78 29.15 

2 

北京金隅集团股份有限公司及

其关联方 

（供应商二） 

关联方 
设备备件、

材料、服务 
19.69 23.01 27.77 

3 

中国中煤能源股份有限公司及

其关联方 

（供应商三） 

非关联方 煤炭 31.71  11.14 10.78 

4 
陕西延长石油矿业有限责任公

司煤炭运销分公司 
非关联方 煤炭   9.75 7.67 
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序号 供应商名称 
是否为关

联方 
交易内容 

采购金额 

2021 年 2022 年 2023 年 

（供应商四） 

5 

陕煤运销集团榆中销售有限公

司 

（供应商五） 

非关联方 煤炭   10.87 4.16 

6 
陕西未来能源化工有限公司 

（供应商六） 
非关联方 煤炭 6.87   

  

7 

中储南京智慧物流科技有限公

司金湖分公司 

（供应商七） 

非关联方 运输业务 6.19   

  

合  计     97.46 88.55 79.53 

占年度采购总额比例   36.69% 32.24% 31.93% 

2.采购集中度较高的原因及合理性 

2023 年公司前五名供应商中供应商一为公司所属企业生产经营中从

企业所在地国家电网下属企业购买电力支出 29.15 亿元，占年度采购总额

的 11.70%；在我国电力作为国家的重要基础设施和资源，其管理和运营

是由国家电网进行统一管理。 

2023 年公司前五名供应商中供应商二为控股股东北京金隅集团股份

有限公司及关联方，采购额 27.77 亿元、占年度采购总额的 11.15%，主

要为采购机械设备及备件、设备维修服务等，所发生的关联交易均履行了

必要的审议程序及信息披露义务，且实际发生的交易金额未超过公司董事

会及股东大会批准的额度。通过关联方采购有利于获取满足生产需求的稳

定供应，有利于贴近自身需求实现服务的灵活性和订制化，具有商业合理

性和必要性，对关联方的采购不存在重大依赖。 

2023 年公司前五名供应商中供应商三、四、五为煤炭供应商合计采

购金额为 22.61亿元，占年度采购总额的 9.08%，占公司全部煤炭采购份

额的 28%左右，三家煤炭供应商分别约占公司全部煤炭采购份额的 13、

10%、5%；公司始终秉承公平公正的原则，推行煤炭统采、直采，注重采

购渠道的管理，降低采购成本，不存在对某个供应商有重大依赖。 
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3.年报显示，你公司应收账款期末余额为 28.66 亿元，其中 1 年以

上金额约 12.64 亿元，占比 44.10%，按单项计提坏账准备的应收账款账

面余额 1.95 亿元，占比 6.81%。应收账款坏账准备余额 7.80 亿元，本年

计提 5,756.18 万元。请你公司： 

（1）结合你公司所处行业发展情况、同行业可比公司情况等因素，

说明你公司一年以上账龄应收账款占比较高的原因及合理性，你公司相

应计提的坏账准备比例、依据。 

回复： 

1.一年以上账龄应收账款占比较高的原因 

截至 2023 年 12 月 31 日，公司 1 年以上应收账款余额 12.64 亿元，

占应收账款总额的 44.1%，占营业收入的 4.5%，主要涉及水泥销售、危废

固废处置等业务。水泥业务 1年以上应收账款主要为国家的“铁、公、机”

等大型基础建设项目的施工单位，客户群体主要为央企国企，水泥用量大

且施工周期长，货款结算周期长，资金风险可控。危废固废处置业务 1年

以上应收账款主要为应收政府款项，由于各地财政资金紧张，尚未回款，

公司对应收政府款项制定清理方案，积极与政府进行沟通。 

公司与可比公司应收账款占比情况 

单位：亿元 

账龄 

冀东水泥 天山股份 亚泰集团 

金额 
占总金

额比 

占收

入比 
金额 

占总金

额比 

占收

入比 
金额 

占总金

额比 

占收

入比 

1年以内 16.03 55.9% 5.7% 168.02 50.3% 15.6% 12.50 15.4% 13.5% 

1年以上 12.64 44.1% 4.5% 165.99 49.7% 15.5% 68.79 84.6% 74.4% 

合计 28.66 100.0% 10.2% 334.01 100.0% 31.1% 81.29 100.0% 87.9% 

注：山水水泥、天瑞水泥 2023年暂未披露应收账款账龄相关信息。 

由上表可见，与其他可比公司相比，公司 1 年以上应收账款占总金额

比例、占营业收入比例均较低。 
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2.应计提的坏账准备比例、依据 

对于金额重大的应收账款，首先基于单项为基础评估逾期信用损

失，对于金额不重大以及金额重大单项评估后未发生减值的应收账款，

公司以账龄组合为基础评估以摊余成本计量应收账款的预期信用损失。

对账龄划分的 1年以上的应收账款，按照账龄组合的预期信用损失率计

提坏账准备，相应计提比例如下： 
账龄 预期信用损失率 

1-2年 22% 

2-3年 63% 

3-4年 70% 

4年以上 100% 

1 年以上坏账计提比例确认依据为以账龄表为基础的减值矩阵模型

计算得出的预期信用损失率，是在账龄分析法的基础上利用迁徙率对历

史损失率进行估计，并在考虑前瞻信息后对信用损失进行预测。 
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（2）说明报告期按单项计提坏账准备的应收账款欠款方与上市公司实际控制人及其一致行动人、公

司董事监事及高级管理人员是否存在关联关系、相关交易背景和原因、交易发生时间、账龄结构、交易总

金额及历史回款情况、款项未能收回的原因等。 

回复： 

截至 2023 年 12 月 31 日，公司应收款原值 28.66 亿元，减值准备余额 7.80 亿元，净值 20.86 亿元，

按照单项计提坏账准备的应收账款原值为 1.95 亿元，基于谨慎性原则计提减值准备 1.19 亿元，计提减值

准备比例为 61%。单项金额重大并单项确认坏账准备的应收账款情况见下表： 

单位：万元 

序

号 
单位名称 

是否为关

联方 

应收账

款原值 

坏账准备

金额 

交易背景及

原因 

交易发生

时间 

账龄结

构 

交易总

金额 
历史回款情况 

款项未能

收回的原

因 

1 

唐山冶金矿山

机械厂有限公

司 

非关联方 9,579 2,008 
污染土修复工

程 

2020 年-

2021 年 
2-4 年 9,579 未回款 

按照还款

安排回款 

2 
唐山冀东灰剑

水泥有限公司 
非关联方 5,656 5,656 

生产经营销售

熟料 
2015 年 5 年以上 8,180 

2016-2023 年回

款 2524 万元。 

已进入破

产程序 

 合计  15,235 7,664       
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（3）说明应收账款按账龄划分组合的预期信用损失率的确定依据及

合理性，并结合应收账款历史坏账损失率、应收账款周转率、同行业公司

计提比例等，说明你公司坏账准备计提金额是否充分、合理。 

回复： 

1.预期信用损失率的确定依据及合理性 

应收账款按账龄划分组合的预期信用损失率的确定依据为以账龄表

为基础的减值矩阵模型计算得出的预期信用损失率，是在账龄分析法的基

础上利用迁徙率对历史损失率进行估计，并在考虑前瞻信息后对信用损失

进行预测。具体为： 

公司2023年12月31日复核计算近5年（2018-2022年）公司应收账款迁

徙率均值如下： 

账龄 迁徙率 

1-2年 16.45% 

2-3年 65.96% 

3-4年 60.65% 

4年以上 61.96% 

公司依据上述迁徙率对历史损失率进行计算，考虑前瞻性信息后得出

的预期信用损失率为： 

账龄 预期信用损失率 

1-2年 4.10% 

2-3年 24.80% 

3-4年 37.60% 

4年以上 62.00% 

公司年末应收账款按账龄划分组合实际计提坏账比例为： 

账龄 预期信用损失率 

1-2年 4% 

2-3年 22% 

3-4年 63% 

4年以上 70% 



15 

按照复核计算的预期信用损失率测算的2023年12月31日应收账款账

龄组合计提坏账准备为6.42亿元，公司账面实际计提坏账6.61亿元，坏账

准备计提充分、合理。 

2.行业可比公司预期信用损失率情况 

公司与可比公司信用损失率情况 

账龄 冀东水泥 天山股份 亚泰集团 

1年以内 4.00% 0.51% 5.00% 

1-2年 22.00% 2.49% 8.00% 

2-3年 63.00% 7.15% 10.00% 

3-4年 70.00% 15.14% 20.00% 

4-年以上 100.00% 31.72% 30.00% 

5年以上 100.00% 100.00% 50.00% 

公司与可比公司坏账准备计提比例、周转率对比 

项目 冀东水泥 天山股份 亚泰集团 

应收账款原值 28.66 334.01 81.29 

坏账准备金额 7.80 56.85 30.09 

坏账准备计提比例 27.2% 17.0% 37.0% 

应收账款周转率(次) 3.89 3.03 1.14 

由上表可见，与其他可比公司相比，结合应收账款预期信用损失率、

坏账准备计提比例、应收账款周转率指标，公司坏账准备计提充分、合理。 

 

特此公告。 

 

 

唐山冀东水泥股份有限公司董事会 

2024年 6 月 5 日 


